[image: image1.wmf] 

א.י.הכוונים בע"מ

 יעוץ ארגוני

 פיתוח וליווי עסקי / שיווקי
 ראיית חשבון
 שירותי הנהלת חשבונות וחשבות

יזמות עסקית "לנשים בעשייה" 

רקע ליזמות העסקית

בשנים האחרונות השוק העסקי מקבל תפנית חדה בכל הקשור ליזמות עסקית ואנו עדים להתגברות התופעה של פתיחת עסקים קטנים במקצועות חופשיים ולכן פיתחנו מודל הדרכתי משולב שיספק כלים מעשיים להתמודדות עם שוק תחרותי ,מהיר ואסרטיבי .

הצורך לקורס עלה במפגשי נשים רבות בעיר. נשים צעירות ומבוגרות, דתיות וחילוניות.

בחתכים רבים קיים הצורך של האישה לקחת אחריות ולפתוח עסק. 

קורס זה מטרתו להקנות כלים בסיסיים וחשובים לכל מי שרואה את עצמה כבעלת רצון לצאת לעצמאות עסקית.

תקופת הפעילות

10 מפגשים של 4 שעות אקדמיות כל אחת – סה"כ 40 שעות אקדמיות.

הנושאים שיועברו 

מפגש 1 – רושם ראשוני 

· סדנת היכרות .

· תדמית ודימוי עצמי .

· בניית אמון ספק / לקוח .

· נימוסים והליכות בעסקים  .

מפגש 2 – שיווק יזום  

· פילוח שוק הפוטנציאל .
· ביצוע פעילות שיווקית יזומה תוך תאום פגישה .
· ניהול שיחת המכירה .
· טיפול יעיל בהתנגדויות לקוח .
מפגש 3 – תשתית ההצלחה, "של מי העסק הזה"?  
· יצירת החזון וערכי הליבה של העסק שלי.
· זהות בעלת הבית ,אפיון, המוצר, השרות, מיוחדות ומחויבות.
מפגש 4 – תמהיל השיווק 

· מושגים בחשיבה שיווקית .
· הכנת תמהיל שיווק יעיל .
· הכנת תוכנית שיווקית אופרטיבית .
· הכנת קמפיין פרסום כחלק משיווק .

מפגש 5 – ניהול משא ומתן 

· ניהול משא ומתן מתקדם .
· טקטיקות משא ומתן מהעולם .
· העברת פרזנטציה יעילה .
· הכנת הצעת מחיר .
מפגש 6 – הקשר בין הרווחיות להצלחה

· בדיקת כדאיות כניסה לעסק.
· אבטחת רווחיות.
· הסיבות העיקריות לכישלונם של עסקים. 
מפגש 7 – תמחיר ומחזוריות כספית

· מטרת החברה העסקית.
· הרכב מחזור פעילות העסק.
· תמחיר.
מפגש 8 – תקציב  

· תקציב.
· תקציב הפעולות.
· תקציב ההשקעות.
· תקציב תזרים המזומן.
· הקשר בין התקציב ליתר המערכות העסק.

מפגש 9 – דוחות כספיים 
· הכנת תוכנית עסקית .
· מאזן.
· רווח והפסד (יחסים פיננסיים).
· נקודת איזון.
מפגש 10– ניהול זמן אפקטיבי

· חלוקה מהדחוף ביותר לפחות דחוף.
· תכנון יומי שבועי עם דגש למשימות.
חשוב לציין שבכל המפגשים האווירה שתיווצר היא אווירה של צוות ודיונים פתוחים במרבית הזמן.  כך שלכל משתתפת תהיה ההזדמנות לקבל תשובות פרטניות .

ההרצאות יועברו ע"י מרצים מהשורה הראשונה, הן מהצד האקדמי והן מהצד המעשי הפרקטי .

צוות המרצים פועל ביום יום בתחום בו הוא מרצה כך שהניסיון המעשי הוא עשיר ומגוון והחשוב ביותר שהוא תכליתי.

שמות המרצים : דרור כהן יועץ שיווקי, רו"ח אפרים פרנקל, ירון אילון יועץ עיסקי / ארגוני.

* כל משתתפת תוכל לצאת עם תוכנית עסקית ראשונית. 

* מפגש משוב לכל הקבוצה יערך כחודש לאחר המפגש האחרון לבדיקת יישום הכלים הלכה למעשה  
    בשטח.  (מפגש בונוס מטעם הכוונים בע"מ).

* יתכנו שינויים בסדר ההרצאות.

העלות

1,500 ₪ כולל מע"מ  ( ב- 3 תשלומים שווים ). 

תחילת הקורס

החל מ- 12.12.05 בימי שני.

באשכול פיס בנס ציונה.

הרשמה

אורלי כהן

9380199-08

4498810-054
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